[Pr'ezem'acja LPP SA ]

Wyniki za IT kwartat 2004 r.

Warszawa; 16 sierpnia 2004
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[Nasze dokonania w I pétroczu br. ]

Reserved
- ZwiekszyliSmy obroty o 49% (wzgledem I H 2003)

- UtrzymaliSmy poziom obrotow w poréwnywalnych sklepach, pomimo wzrostu
powierzchni sieci 0 50% (wzgledem I H 2003)

- Uruchomilismy 25 placéwke poza granicami kraju

- TIstotnie poszerzyliSmy krag odbiorcow - wyniki badan marketingowych
CROPP

- Po 3 miesigcach dziatalnosci marki przekraczamy plany!!!

- Uruchomilismy 11 wiasnych placéwek - na koniec lipca kolejne 6

- Utworzylismy 9 placowek franszyzowych

- Osiagana sprzedaz z 1 m kw. powyzej oczekiwan
Efektywnie wyeksportowalismy kolekcje jesien-zima w celu unikniecia
kontyngentéw
Wdrozylismy gtéwny modut systemu Retek
Skutecznie zmniejszyliémy sprzedaz do hurtu i hipermarketow
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[Pr'ognozy na 2004 rok - zwrot z inwestycji w 2005 roku

[w min z1] 2003 2004P* %p‘;’z’;::;‘;““
Przychody ze sprzedazy 376,8 550,0 40,6
EBITDA 53,1 70,0
EBIT 43,4 55,5 17,7
Zysk netto 33,6 43,0 21,2

[%] 2003 2004P

Marza EBITDA 14,1 12,7 ——
Marza EBIT 115 10,6
Marza netto 8,9 7,8

Spadek marzy wynika z bardzo wysokich
inwestycji w rozwdj sieci oraz nowej marki,
dodatkowo dane 2004 sq skonsolidowane

* Dane skonsolidowane
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[Koncentrujemy sie na sprzedazy detalicznej ... ]
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[ najwyzej marzowych produktow markowych ]

Marza brutto na sprzedazy po raz pierwszy w historii przekroczyta
poziom 50%.

- Marza za I kw. 2004 = 50,4%
- Marza za IT kw. 2004 = 55,2%
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Kanaty dystrybucji




[Pr'ofil klienta marki Reserved ]

Odziez Reserved to zawsze aktualna, zgodna z trendami mody odziez typu
casual

Klient Reserved:
- Miody 17-27 lat
- Niezalezny, naturalny,
- O otwartym umysle,
- Posiadajacy wtasne pasje
- Uczacy sie, studiujacy lub pracujacy

Charakter sklepu Reserved:
- Powierzchnia 500 - 1000 mkw,
- Potozony w duzym centrum handlowym
- O przyjaznej obstudze i atmosferze
- Jasny, przestronny
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[Wciqi wysoka dynamika sprzedazy w kraju
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[ oraz poza granicami ]
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[Mar'ka RESERVED jest juz zauwazalna w regionie ...

* 125 salonéw na koniec 2004 roku
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[S'rar'T: marzec 2004

Klient CROPP:
- Ma 13-20 lat. Jeszcze sie uczy.
- Uprawia sport (czesto w grupie),
- korzysta z Internetu.
- Wysyta SMS-y, stucha ulubionej muzyki.
- Lubi kino, imprezy i sporty ekstremalne.
- Ma przyjacict.
- Poszukuje nowosci i ZAWSZE JEST ,NA CZASIE".

Charakter sklepu CROPP TOWN:

Nieduzy, o powierzchni od 230 do 400 mkw,
Sprzedawca to ,ziomal” dla kupujacego
Fajna .muza"

Audycja telewizyjna CROPP TV w sklepie
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[Oczekiwania a efekty CROPP - jesteSmy powyzej planu ]

Nasze oczekiwania przed startem:
- Do konca 2004 roku otworzymy 25-30 sklepéw,
- Planowana powierzchnia sklepow to 7,5 tys. mkw
- Liczba sklepow podwoi sie w roku kolejnym - do ok. 70 placéwek,
- Usytuowanie w centrach zapewniajacych tatwy dojazd
- Przychody ze sprzedazy nie nizsze niz 25 min zt

Biezqgce efekty i wrazenia:
- Otworzylismy 17 sklepéw wiasnych,
Do konca roku w sieci dziataé bedzie ok. 40,
- taczna powierzchnia sklepéw to 5,5 tys. mkw,
- Liczba sklepow podwoi sie w roku kolejnym,
- Posiadamy juz 9 franszyzowych
- Doskonale wykorzystali§my zdobyte doswiadczenia
- Sprzedaz CROPP przekroczyta 10 mln zt w ciagu 4 miesiecy
- Liczymy na wyrazny zysk juz w 2005 roku
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[CROPP graficznie ]

- Wysoka dynamika rozwoju sieci
- Poparta wzrostem sprzedazy
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[Ograniczamy dziatalnos¢ bez perspektyw ]

Konsekwentne wygaszanie wspétpracy z hipermarketami
Ograniczanie wspotpracy z hurtowniami - za wyjatkiem kolekcji CROPP
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[Zgodnie z harmonogramem wdrozyliSmy system Retek ]

Etapy wdrazania:
- Modut RDF - I potowa 2003
- Modut TOP PLAN - T potowa 2003

- Modut gtéwny (RMS i ReSa) rozpoczat prace pod koniec IT kwartatu 2004

Nasze oczekiwania:

- Zagwarantowanie mozliwosci dalszego dynamicznego rozwoju
- Osiagniecie petnej funkcjonalnosci juz na poczatku 2005 roku
- Uzyskanie korzysci przy skorelowaniu dostaw i sprzedazy

- Brak zwrotow towaréw ze sklepéw na koniec sezonu

- Maksymalizacja marzy na sprzedazy

- >
@ accenture

Rete Innovation delivered.




Finanse Spotki




[J' ednostkowe wyniki za I i IT kwartat 2004 ...

[w min z4] II kw. 03 | II kw. 04 Z’E‘%"“ I-IT kw. 03{ I-IT kw. 04 Z'E‘%““
Przychody ze sprzedazy 89,4 1104 235 165,3 2112 27,8
Zysk brutto na sprzedazy 43,3 58,2 34,4 77 A 106,7 37,9
EBITDA 13,0 12,6 -3,1 23,1 22,0 -4,8
EBIT 10,9 9.3 -14,7 19,3 15,3 -20,7
Zysk netto 10,3 8,8 -14,6 15,9 144 -9.4

[%] IT kw. 03 IT kw. 04 Zmiana | I-IT kw. 03! I-II kw. 04: Zmiana
Marza brutto na sprzedazy 48,4 52,7 +4,3 46,8 50,5 +3,7
Marza EBITDA 145 11,4 -3,1 140 104 -3,6
Marza EBIT 12,2 8,4 -3,8 11,7 7.2 -4 4
Marza netto 115 8,0 -3,6 9,6 6,8 -2,8
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[ uwzgledniajq niestandardowe koszty ]

Poczatkowe koszty uruchomienia i funkcjonowania CROPP ......... 5,2 min zt
- Zapewnhienie dtugoterminowych wzrostow i zyskow

Koszty zwigzane z wdrozeniem systemu Retek ..............ccc.c.......... 2,5 min zt
- Zapewnienie dtugoterminowego rozwoju
- Poprawa marz
- Zmniejszenie kapitatu obrotowego o 35 mln zt juz od 2005

Wczesniejsze zatowarowanie kolekcji jesien-zima ....................... 2,4 min zt
- Obnizenie kosztow zakupu towaréw o 7-10%

£ACZNC KOSZTY ..o 10,1 min zt
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[Dane skonsolidowane

[w min zt] I kw. 04 IT kw. 04 I-IT kw. 04

Przychody ze sprzedazy 1044 118,8 223,2
Zysk brutto na sprzedazy 52,6 65,6 118,2
EBITDA 5,3 11,2 16,5
EBIT 19 79 9.8
Zysk netto 16 75 9.1
[%] I kw. 04 IT kw. 04 I-IT kw. 04

Marza brutto na sprzedazy 50,4 55,2 53,0
Marza EBITDA 51 9.4 74
Marza EBIT 18 6,6 44
Marza netto 15 6,3 41
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[Skonsolidowany bilans

[w min zi] 31.03.2004 30.06.2004

Aktywa trwate 95,3 107,6
Aktywa obrotowe 159,2 2524
- zapasy 107,0 2041

- naleznosci krétkoterminowe 37,2 354

- $rodki pieniezne 8,3 11,4

- kt. rozliczenia miedzyokresowe 6,6 1,3
Aktywa razem 254 5 360,0
Kapitat wiasny 152,3 1599
Zobowiqgzania i rezerwy 102,1 200,1
- rezerwy 15 14

- zobowigzania dlugoterminowe 45 3,6

- dt. zadtuzenie odsetkowe 45 36

- zobowiqgzania krétkoterminowe 934 1927

- kt. zadtuzenie odsetkowe 16,6 62,7

- rozliczenia miedzyokresowe 2,8 2,3
Pasywa razem 2545 360,0
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LPP na Gietdzie




[LPP atrakcyjna inwestycja

+ tacznie 1,703,500 akcji, kapitalizacja - 835 min zt
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